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Nouveaux contrats,
nouvelles filiales,
nouveaux investis-
sements : apres une

P

année déja tres riche,

la société de robotique ,

semble se préparer
une croissance _
prometteuse.

LAVALEUR
MOYENNE

t un succes de plus pour
2010 ! ECA a remporté
pour quatre ans un contrat
de maintien en condition

opérationnelle (MCQO) des équipe-

ments du Cephismer (cellule plon-
gée humaine et intervention sous
la mer), une structure de la Mari-
neNationale, nwﬁ.mmm notamment
delarecherche dépaves ou de boi-
tes noires d’avions abimés en mer.
Le groupe aura pour mission de
veiller 4 la maintenance de tous
les robots et engins sous-marins.
Cette opération, dont le montant
est gardé secret, ajoute une nou-

JEUDI 9 DECEMBRE 2010

La robotique d'ECA a fait
carton plein en 2010

velle référence i une année trés
positive pour la société installée a
Toulon (Var). Pour la sixiéme fois
consécutive, elle enregistrera en
effet une « croissance rentable ».
Spécialisée dans la robotique,
la simulation et les systémes de
controle et de sécurité dédiés a
la protection des vies humaines,
ECA avait prévu 105 millions
d’euros de chiffre daffaires. Elle
devrait achever son exercice
4 110 millions deuros, contre

95,6 millions deuros en 2009

« Nous allons rééquilibrer notre
chiffre d’affaires entre nos acti-
vités pour la défense, de 61,5 %
Tan dernier, et celles pourle 94;

ECA emploie pras de 600 person-
nes dont 80 a |'étranger. Ces deux
dernieres années, le groupe a recruté
plus de 40 collaborateurs. Souhaitant
associer ses salariés plus étroitement
a son essor, il leur a réservé, début
2010, une augmentation de capital
qui leur permet de détenir 0,5 % des
parts. « Nous réfléchissons & une
nouvelle opération pour 2011. Nous
souhaitons en effet doter ECA dun
actionnariat stable plus important »,
confie Dominique Vilbois.

griace a la montée en puissance
de nos contrats aéronautiques
pour l'Airbus A350 qui dure-
ront jusquen 2012 », explique le
PDG, Dominique Vilbois.

I SIMULATEURS « FULL FLIGHT »

Filiale du groupe Gorgé, qui
détient 52,8 % de ses parts, le
groupe a également engrangé
des contrats dans le secteur fer-
roviaire, sur des systémes das-
semblage de rames, et dans le
domaine de la simulation pour
l'apprentissage du pilotage, via
notamment un partenariat entre
FlightSafety International et sa
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filiale ECA Faros pour des simu-
lateurs « full flight » de I'A320.
Cette derniére, implantée a Lan-
nion mOoﬁwm dArmor) a convain-
cu aussi I'Education nationale
d'installer des simulateurs de
scooters dans les colleges et ly-
cées pour aider les éléves
a acquérir sans danger

~ 2010

de 2010, mais non concrétisée,
reste 4 lordre du jour. « Nous
avons pourtant pris contact avec
plus de cinquante sociétés. Nous
continuons de prospecter. Lob-
jectif est denrichir notre panel
de technologies en robotique de
défense ou de nous ouvrir
T'acces a des marchés o

_..
les bonnes attitudes de _.om.._on.._._ﬂ nous sommes peu posi-
conduite pour leur évi- est d’enri- tionnés », confie le PDG.
ter a l'avenir, autant que ¢hir notre Enfin, ECA attend
possible, dallonger Ia 1d beaucoup de ses deux fi-
liste des jeunes victimes panet de liales créées cette année
de la route... technologies 2 Singapour et au Brésil.

Si ,UoEEEEw Vilbois en robotique ¢ La premiére intégrera
ne sengage pas sur des = 2 terme un service sup-
prévisions pour 2011, de défense port pour nos clients

ECA ne mangque pas de () »
projets aptes a la propul-

ser encore plus haut. Le

site varois va augmenter sa sur-
face de 1.700 m? pour 2 millions
deuros. La société travaille éga-
lement avec STX Europe sur un
projet de navire multifonctions
intégrant lensemble de ses ro-
bots. Et l'ambition de croissance
externe, annoncée tout au long

asiatiques, explique le

dirigeant.. Quant a la

deuxiéme, elle nous sert
de base commerciale pour trou-
ver les industriels locaux qui
nous assisteront sur nos pres-
tations liées a la fabrication des
quatre sous-marins Scorpéne
commandés par le wummb la
France. »
JEAN-CHRISTOPHE BARLA, A MARSEILLE

Actinium va renforcer
son équipe commerciale

Le logiciel Webagoo de cette société permet la création
de sites internet pour les TPE et artisans.

~LA LEVEE DE
- FONDS

ACTINIUM, SOCIETE EDITRICE du logi-
ciel Webagoo, a réussi une levée
de fonds de 330.000 euros pour
soutenir son développement com-
mercial et poursuivre la création
de sites internet pour les TPE
et artisans. Lapport comprend
170.000 euros en capital, mis a
disposition par des investisseurs
privés régionaux, 100.000 euros
prétés par Sodiv, société de diver-
sification du bassin potassique, et
60.000 euros de subventions du
conseil régional d’Alsace. Linves-
tissement & venir portera essen-

tiellement sur des ressources hu-

maines : le logiciel Webagoo, mis
au point depuis 2004, bénéficiera
dune équipe commerciale ren-
forcée. Actinium espére attein-
dre 2,7 millions d’euros de chiffre
d’affaires en 2012, soit une pro-
gression de 500 % en trois ans.
Webagoo nest pas un Homuﬁ&
grand public : il sadresse a des
agences de communication ou
3 des graphistes indépendants,

qui créent des sites web pour des
clients locaux et les tiennent a
jour. La prise en charge automa-
tique du référencement sur les
moteurs de recherche et 'intégra-
tion de solutions de-commerce
justifient, selon Michael Bechler,
président d’Actinium, « une ta-
rification minimale sur abonne-
ment de 119 euros par an ».

I TRIPLEMENT DES REVENDEURS

Loutil en ligne compte actuel-
lement 1.200 utilisateurs, pour
150 revendeurs actifs. Léquipe
commerciale intégrée chez Ac-

‘tinium tentera, dés 2011, de tri-

pler ce nombre de revendeurs.
Pour offrir de nouveaux canaux
de promotion aux utilisateurs
finaux de Webagoo, [équipe de
15 salariés installée a Ribeau-
villé (Haut-Rhin) table sur des
accords avec des corporations de
coiffeurs et de boulangers. Des si-
tes Internet tenus a jour par Ac-
tinium permettront, dans toute
la France, de localiser les profes-
sionnels les plus proches grice a
une application mobile promise
pour la fin de cette année.
OLIVIER MIRGUET, A STRASBOURG
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Cook & Go inscrit un développement
ambitieux a son menu

L’enseigne de cuisine 4 emporter envisage d’ouvrir une cinquantaine de boutiques

en I'espace de cing ans.

LE PROJET A
FINANCER

LA CUISINE FAIT RECETTE, toujours
et quelle que soit la forme. Avec
Guillaume  Schwendenmann,
elle est ' mitonnée en repas pré-
parés en boutique et emportés
chez soi.

Pour mettre au point ce concept
de « cuisine & emporter », le
jeune diplomé de IInstitut Paul
Bocuse de h%ob-m..nzz% (I'école
internationale darts culinaires
et de management en hotelle-
rie) sest associé a Jean-Chris-
tophe Menz (Essec). En septem-
bre 2006, neuf mois apreés leur
rencontre, ils ouvrent dans les
beaux quartiers du 6¢ arrondis-
sement de Lyon une boutique
« Comme des Chefs » qui de-
viendra « Cook & Go ».

Le concept : le Chef propose
des idées de recettes, fournit
les produits frais et naturels,
et conseille le client qui, la pré-
paration terminée (pour 2 a 6
personnes), emporte les plats a
cuire chez lui. Fin 2009, Cook
& Go a ouvert deux boutiques a

parEpecaeanon:  Paris (9° et

2006 15°) et vient
SECTEURDACTIVITE: d’en ouvrir
Plats cuisinésa  une a Mar-

- emporter  gejlle. Pour
F financer ces
e YOI ouvertures
500.000 euros et ﬂm.m qids
CAZ0I0: tre a venir
Tmillion deuros €0 2011 &

Paris, Lille,
Toulouse
et Lyon,
Tenseigne a réalisé deux levées
de fonds de 350.000 euros et
800.000 euros auprés de pro-
ches et de business angels. Elle

sappréte a recourir de

nouveau aux investis-

les grandes villes et les autres en
franchise. Avec la ferme volonté
de décliner un concept rentable
depuis la premiére année. Pour
se démarquer d'autres formules
plus « luxe » et plus ou moins
concurrentes, les créateurs de
Cook & Go précisent qu’ils « ne
vendent pas des heures de cui-
sine, mais des produits frais ».

B TETE-A-TETE GOURMAND

Résultat, on peut rester 45 mi-
nutes (pour les plus .pressés) ou
90 minutes (pour se faire plai-
sir), mais on paie au bout du
compte les formules
adaptées a ses besoins,

seurs « pour un mon- «Onveutse soit un ticket moyen de
tant de plus d'un million développer 55 euros pour 4 per-
d’euros », a boucler dici . sonnes ou un téte-a-té-
avril 2011. vite pour te gourmand. On peut

« On veut se développer structurer aussi cuisiner mmwn plats
vite pour structurer le ré- s our 39 euros, le prix
mmm.nwmﬂ le secteur achat », le reseau et Mm pizzas noﬂamn%mom
explique Guillaume le secteur par téléphone : « Nos
Schwendenmann. Le achaty clients fidéles 'ont bien

nouvel apport permettra
aussi de booster Cook &
Go qui prévoit une cinquantaine
douvertures en cing ans, dont
une quinzaine en propre dans

compris », remarque le
chef. Mais attention, les
places jusqu'a Noél sont presque
toutes réservées.
CLAUDE FERRERO, A LYON
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